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公司篇
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第一节  公司介绍

“普天同签”和旗下的“普天御玺”是杭州玺湖科技有限公司为个人、企业和机构搭

建的基于区块链和区块链电子签名的可信、无接触、可追溯的数字化平台，为数字化保驾

护航：保真，保全，维权，确权，保密和保合规，克服在数字化世界攻击，违规，侵权，

伪造，篡改和拷贝的成本低，普遍化和风险高的痛点。

 “普天同签”的核心技术源于自主研发的一系列区块链、密码学和电子保真保全技术

和发明专利，仅与区块链可信数字化方面相关的发明专利就有10多个，软著20多个，行业

资质10多个，符合所有行业的标准。

“普天同签”具有十大发明和十大产品系列：

1.基于区块链的可信化办公系统（区块链OA）；

2.基于区块链的印章防伪系统：“电子印章+实物印章+办公系统”三维一体，线上线

下交叉认证；

3.基于区块链的可信医院信息化系统；

4. 基于区块链签名可信锁和门禁系统；

5. 基于区块链的可信消防系统；

6. 区块链可信电子合同全生命周期管理：“合同洽谈-合同签约-合同执行”三步一

环；

7. 全程区块链上泛签名签约：普天同签不仅可以对合同和文件签名（狭义签名），而

且还可以对万事万物签名受信（广义的泛签名），例如，对交易，行为，产品，服务，数

字版权，大数据等也可以签名背书； 普天同签全程都在区块链上通过共识机制（共识身

份，共识CA等）实现签名签章；

8. 全程链上跨平台跨境秒签：签约双方通过底层区块链实现跨机构，跨平台和跨国家

全球化无障碍秒签，并且被各自所在国的司法系统认可。

9. 基于区块链的元宇宙底层安全技术：为元宇宙保真，保全，维权，确权，保密和保

合规。

10. 区块链可信化芯片：为物联网设备提供可信化算力。
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资质和核心竞争优势：

普天御玺由杭州玺湖科技有限公司打造，是普天同签旗下的区块链实物印章防伪产

品。普天御玺获得了10个发明专利，20个软著，由顶级区块链专家，印章专家和芯片设

计专家打造，同时符合公安部实物印章治安管理标准和工信部电子印章标准，被公司和

各级法院认可。

普天御玺获得以下资质，遵循以下标准和法规：

1.是印章行业唯一获得工信部区块链功能测试认证的企业

2.公安部旗下中国印章行业协会特供的印章制作，印章章体适配和专业印油

3.公安部旗下中国印章行业协会官方主推的印章防伪系统

4.“中国印章证据联盟链”的主要发起人

5.“中国区块链实物印章-电子印章-OA三位一体行业标准”的主要起草者之一，和

该标准所依据的核心专利发明者

6.公安部《民办非企业单位印章管理规定》

7.公安部《印章治安管理办法》

8.获得了接近金融级别的《信息安全等级保护管理办法》第三级资质

9. 获得工信部颁发的《电子认证服务管理办法》资质

10. 符合工信部《区块链参考构架》

11. 符合《中华人民共和国电子签名法》

12. 符合国密算法《GM/T—0031电子签章密码技术规范》，《GM/T—0034基于

SM２密码算法的证书认证系统密码及其相关安全技术规范》  

13. 双软证书

14. ISO 27001

15. 3C 认证（China Compulsory Certification）
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SOS信息技术

北京密云区人民政府 百安居金融 漳州市市监局

李文锁业

青岛市中级人民法院 深圳市中级人民法院

04

合作伙伴和客户案例：
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第二节  公司宣传视频

https://www.signatorychain.com/video/about20220101.mp4?time=20220107
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第三节  普天御玺宣传视频

https://www.signatorychain.com/video/ptyx20220101.mp4?time=20220107



第二章

产品篇
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第一节  产品介绍

普天御玺全球首创“第二代区块链多维印章防伪系统”，彻底颠覆现存的“第一

代中心化一维印章防伪系统”。

首先，普天御玺将实物印章，电子印章和OA全程上链，通过防止中心化黑幕和篡

改的区块链共识机制来验证身份，发放区块链数字证书，完成多点互签互验共识；

然后，在区块链上将实物印章，电子印章和OA系统深度整合，通过OA来审批管理

实物印章和电子印章的用章行为，实现三方线上线下交叉认证；

最后，将OA数据、实物印章和电子印章的用章轨迹存区块链，生成具有司法效果

的区块链举证报告。

普天御玺能够以釜底抽薪的方式杜绝实物印章私刻、违规和盗用，解决目前所有

中心化一维实物印章防伪系统的漏洞；防止印章数据源头作假、传播和举证时被篡改；

让实物印章管理和电子印章兼容和协调，进一步推广和普及电子印章。

普天御玺首创的“第二代区块链多维印章防伪系统”，在以下方面彻底颠覆现存

的“第一代中心化一维印章防伪系统”：

（1）区块链共识CA、区块链共识身份、区块链共识验签、实现实物印章、电子印

章和OA审批三维全程上链验证，确保印章数据“生成中真实”，“生成后不可篡

改”，“随时区块链举证”；

（2）区块链实物印章、区块链电子印章和区块链OA三维一体线上线下同步交叉

认证；

（3）手机远程控制盖章：让领导和老板在任何地方都可以遥控盖章；

（4）区块链智能识别印章图案的真实性：通过扫描印章图案上链，可以识别印章

图案是违规偷盖的，还是合法生的；

（5）智能预警，自动报警私刻和盗用印章；

（6）链上全程实时追溯和查询实物印章和电子印章轨迹；
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普天御玺，第二代区块链
多维印章防伪系统：区块链

“实物印章-电子印章-办公系统三维一体”

第一代中心化
一维印章防伪系统

实物印章和区块链
电子印章交叉认证

全程区块链追溯
实物印章的用章轨迹

实物印章与OA打通

区块链共识
确保印章数据源的真实性

是

是

是

是

否

否

否

否

（7）实物印章和电子印章用章轨迹的区块链司法举证；

（8）用章大数据和八大区块链戳验证用章行为和轨迹：时间戳、空间戳、主体戳、审

批戳、关系戳、交易戳、文件戳、监理戳；

（9）普天御玺是“第二代区块链多维印章防伪系统”，颠覆了“第一代中心化一维印

章防伪系统”，是印章防伪领域的一场深刻革命，是区块链赋能实体经济的光辉典范：

（10）为第三方生态系统提供区块链三维一体印章防伪系统的API接口。
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1. 区块链智能印章移动版

（1）基础版：支持一枚章（公章或财务

章或合同章）嵌入桶形机器人，服务端通过

蓝牙和手机远程控制用章

（2）大众版：支持两枚章（公章或财务

章或合同章）嵌入桶形机器人，服务端通过

蓝牙和手机远程控制用章

（3）豪华版：支持一枚章（公章或财务

章或合同章）嵌入桶形机器人，服务端通过

互联网远程控制用章

（4）至臻版：支持两枚章（公章或财务

章或合同章）嵌入桶形机器人，服务端通过

互联网远程控制用章

 2. 区块链智能印章章柜版

为大型企业定制的基于区块链，数字签名和人工智能的大规模印章和合同中央管理系统，准

确，高效和低成本。

普天御玺包括以下产品和服务：
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第二节  产品使用视频

https://www.signatorychain.com/images/help/help20220101.mp4?time=20220107



三维一体用章系统是普天同签打造的基于区块链的印章防伪系统，其目的是通过普天同

签APP整合打通实物印章、电子印章和OA系统，实现三维一体、线上线下交叉认证，彻底根

除私刻公章、印章违规和盗用。

11

第三节  产品使用手册

“实物印章-电子印章-办公系统（OA）”
三维一体用章系统使用手册

三维一体用章系统简介：



使用前提条件：
在使用普天御玺三维一体印章防伪系统前，必须依次完成以下四个步骤：

安卓下载地址

ios下载地址

第一步：在应用商店下载并成功地安装了最新版的普天同签APP；

第二步：公章所归属的机构已经成功入驻并且通过认证；

印章管理分为四级权限：最高权限管理员→印章库管理员→印章管理员→普通申请用章人

第三步：设置印章管理权限

初次使用普天同签，系统预设法人=印章库管理员=印章管理员。

如需手动高级设置见下页教学。

12
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1. 机构法人设置最高权限管理员：企业认证成功后，自动将认证的法人设置成印章库管理员和

印章管理员。机构法人进入机构管理设置后，点击“设置机构管理员”，在机构员工中选定最

高权限管理员。

2. 最高权限管理员设置印章库管理员： 最高权限管理员在“机构管理设置”中点击“印章库

管理员设置”。点击后，在机构员工中选择印章库管理员。

13
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3. 印章库管理员设置印章管理员：印章库管理员点击“印章管理”进入机构印章库。点进单个

印章详情，选择印章的管理员。

4.印章管理员权限设置：机构最高管理员点击机构管理设置中的“权限管理”，添加新角色命

名为“印章管理员”，并为此角色添加员工。
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点击创建完成角色的权限设置键，给此角色授予“角色管理”和“设置文件，印章审批流程”

权限。

5. 印章库管理员设置用章角色：印章管理员点击机构管理中的“角色管理”后，点击“印章角

色管理”可查看机构现有的用章角色或为其添加新的用章角色。创建新的角色后，点击其箭头

键，为该角色添加机构员工。
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6. 印章管理员设置用章审批流程：印章管理员进入“机构管理设置”点击“设置文件，印章审

批流程”后，在底部弹窗选择“设置印章审批流程”。印章库管理员点击右上角添加流程或者

管理现有用章审批流程。点击流程右方箭头键，为其添加用章角色。

添加绑定印章分为三种情况：

1.创建电子印章

2.添加实物印章

3.对电子印章绑定实物印章

第四步：添加绑定印章
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1. 创建电子印章：印章库管理员点击 “我的”底部栏，点击右上角“印章管理”按键，进入

后点击右上角“机构印章”用户可以看见所有印章。印章库管理员点击加号键，然后输入印章

的信息以及设置可使用范围以及唯一的管理人。完成信息输入点击“完成”按键，则完成电子

印章的创建。

2. 添加实物印章：在普天同签注册现有的智能物理印章，由机构的印章库管理员点击工作台

“区块链实物印章智控”下的“登记印章”键，并在实物印章库中点击加号键添加印章。
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输入完毕新增印章的信息后，点击下方“链接实物”按键。根据界面的引导，打开蓝牙，扫物

理印章二维码完成物理绑定流程后，绑定完毕。

3. 对电子印章绑定实物印章：印章管理员在印章库中点击已生成的电子印章的印章详情，点击

右上方多功能键，点击“安装智能印章”。然后根据界面的印章，绑定不同硬件。
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卸载智能印章：点击印章详情的右上角多功能键，选择“卸载实物印章”后，根据页面提示卸

载实物印章。
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三维一体用章系统总体构架：

普天同签三维一体用章系统为用户提供以下三种用章方案，用户可以根据用章需求和场景

自由做出选择：纯粹电子印章，物电一体用章，和纯粹实物印章智控：

一、电子印章用章方案：用章各方同意使用电子印章，不需要使用任何实物印章。

二、物电一体用章方案：用章方可以同步加盖实物印章和电子印章，实现实物印章和电子印章

线上线下交叉认证和交叉举证。

三、实物印章用章方案：在普天同签系统内遥控实物印章的使用。
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1.1 发起签约：用户以机构身份发起工作台中“电子合同”的签约流程，用户用多种方式

上传签约文件，并填写签约信息。

1.2 添加/申请用章：点击下一步后，进入盖章操作页面。点击“选择印章”按键后，操作

人选择电子印章添加至文件。如果有印章权限，电子印章的图案则会自动添加至文本，再

点击提交后完成盖章。如操作者没有权限，则需点击需要的印章的“申请用章”按键，填

写用章申请。

普天同签三维一体用章方案操作教学：
第一套用章方案：使用电子印章
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1.3 审批人用章审批：印章管理员在“行政审批”模块中，点击待处理的用章审批的申请。

管理员可以点击“驳回”或递交印章库管理员预设的用章审批流程或自定义流程。

1.4 完成用章/发送文件：审批完成后，用章申请人员在“合同/文件”模块下对应机构的

“待处理”栏目中可以看见审批完成的待用章合同。点击项目，添加印章和日期，完成用章

流程。
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1.5 自动归档：已完成的文件被系统自动归档于“合同/文件”模块下的“已完成”标签，用户

点击具体文件，查看详情。

1.6 区块链举证/验签报告：用户点击详情下方“区块链举证”按键或右上角多功能按键中的

“验签”选项获得区块链举证报告和验签报告。用户可以在其中获得电子签署的时间戳和空

间戳等其他信息。用户还可点击右上角“转存邮箱”按键把区块链举证报告转存邮箱。
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2.1 实物用章申请：用章人点击工作台“区块链实物印章智控”下面的“申请用章”按键

后点击右上角“用章申请”按键。输入用章信息，并选择要使用的实物印章后，点击提

交，发送给此印章的管理员。

2.2 审批人用章审批：实物印章管理员在工作台“区块链实物印章智控”下方的“用章审

批”中，点击待处理的实物用章审批的申请。管理员需要点击右方按键提交审批流程，或

者自己点击左方“驳回”按键，并输入驳回理由。

第二套用章方案：使用实物印章
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2.3 使用智能物理印章：申请者点击工作台“区块链实物印章智控”下方的“用章”按键，点

击“待用章”状态的实物用章申请条目。 点进详情，点击下方“用章”按键后，系统连接蓝

牙，用户进行盖章。

2.4 智能物理印章文件归档：用户用完实物印章后，在同一用章的详情页，点击文件归档下方

的“点击上传”按键，选择上传方式，上传盖完章的文本图像，完成实物盖章流程。
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3.1 发起签约：去使用电子印章：用户以机构身份发起工作台中“电子合同”的签约流

程，用户用多种方式上传签约文件，并填写签约信息。

3.2 添加用章：点击下一步后，进入盖章操作页面。点击“选择印章”按键后，操作人选

择“物电”标志的印章，然后选择“电子+实物签约”选项（绑定实物的电子印章也可此

处选择“电子签约”进行纯电子签约）。如果有印章权限，电子印章的图案则会自动添加

至文本，再点击提交后完成盖章。如操作者没有权限，则需点击需要的印章的“申请用

章”按键。

第三套用章方案：使用物电一体
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3.3 申请用章：当用户选择“申请用章”时，用户需要接着输入用章申请的信息，然后点击

提交，等待此章的印章管理员的审批。

3.4 审批人用章审批：印章管理员在“行政审批”模块中，点击待处理的用章审批的申请。管

理员可以点击“驳回”或递交印章库管理员预设的用章审批流程或自定义流程。
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3.5 电子用章/发送文件：审批完成后，用章申请人员点击“实物+电子同步盖章”按键或在

“合同/文件”模块下的“待处理”中可以看见审批完成的待用章合同。点击项目，完成用

章流程。

3.6 实物用章：电子盖章完成后，自动开启物理签约流程，用户根据界面引导完成物理用章。
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3.8 区块链举证/验签报告：用户点击“区块链举证报告”或“验签”，用户可以看到电子签署

和实物签署分别的时间戳和空间戳以及其他用章信息。区块链举证报告点击右上角按键还可以

“转存邮箱”。

3.7 文件归档：用章完毕后，文件自动归档于“合同/文件”模块“所属机构”下的“已签

署文件”。物电同签的文件点开后，可以点击左下角按键，查看线下签约详情或点击右方

按键获得线上线下签约区块链举证。



第三章

营销篇
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第一节  营销战略

普天御玺的销售战略可以简单地概括为“海陆空立体交错战”。“海战”指的是“人民战争汪

洋大海战略”，即：任何一个销售战士以合法合规的方式组建和领导一个以人际分销为基础的销售

独立团;“陆战“指的是通过线下地推，会销和面对面交往获客成交；“空战”指的是线上获客成

交。海陆空三种获客渠道是相互链接、相互映射、相互推动的。例如，通过线上获得的客户，线下

进一步跟踪成交；通过地推或面对面交友获得的客户可以进一步线上跟踪；销售独立团也可以通过

线上和地推或面对面获客等等。

1.获客渠道：

普天御玺的获客渠道可以从三个方面分类：从“海陆空立体交错”获客（从渠道的位置角度来

看）；从“大B+小B+垂直+平台”获客（从渠道商性质角度来看）; 从“终端+代理”获客（从是直

接销售还是间接销售的角度来看）。

1.1.从“海陆空立体交错”获客：通过组建销售独立团从线上线下获客。

（1）组建销售独立团：任何一个销售战士可以无限地发展下一级销售战士，然后对下一级销

售战士的销售业绩提成（最多只能发展下一级），人人是经理老板，人人为人人工作；

（2）线下获客：组团地推、传单、线下广告、线下大流量入口（超市、购物中心、前台

等），线下交友聚会、大型会销等；

（3）线上获客：包括公司官网、公众号、订阅号和小程序的销售热线、机器人客服、免费试

用；电销渠道（公司的图灵电销系统）；微信朋友圈；电商直播平台（淘宝、天猫、拼多多、京

东、亚马逊、抖音、小红书和快手等）；百度获客、网上社区等；

1.2 从“大B+小B+垂直+平台”获客：

（1）从”大B“获客：大型国企、央企、名企、集团公司、上市公司、政府、医院、学校等印

章密集型机构；

（2）从“小B”获客：中小企业；

（3）从“垂直渠道”获客：例如：刻章行业、加盟连锁、咨询行业、行业协会等，能够集聚

很多机构客户的垂直领域或行业；

（4）从“平台”获客：从集聚很多机构客户平台获客，例如：电商平台、代账公司、贷款公

司、中介公司等；

1.3“从终端+代理获客”：直接卖给终端客户，或者先卖给代理商，代理商再卖给终端客户。



2.激励机制：

每个普天御玺的销售战士可以从三个渠道获得收益: 

（1）发展终端客户：发展自己的终端客户成交，获得提成；

（2）发展下级销售经理：从下级销售经理的业绩中提成，发展和管理的下级销售经

理越多，提成也越多；

（3）发展下级代理商：从下级代理商的业绩中提成，发展和管理的下级代理商越

多，提成也越多。

3.销售系统支持：

公司开发了“普天御玺”小程序，让每个终端客户、销售经理和代理商一站式下单和

管理自己的团队，业绩和收益。

31
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第二节  营销团队

普天御玺销售团队采用“三维一体独立团”组团方式，包含以下三个特点：

（1）三个销售角色：销售经理、代理商和终端客户合伙人；

（2）三个销售角色的多重绑定和切换：例如，依据场景的变化，终端客户也可以同时

是代理商，如果接受相应的条件，终端客户也可以成为销售经理；

（3）独立团：销售角色可以开发出自己的独立代理商分销团队； 

1.三个销售角色的入伙条件，责任义务和权益报酬

1.1销售经理：

入伙条件：必须在线签署销售经理合伙合同，每星期必须至少有两天到公司坐班；

义务：三个任务：发展终端客户、发展代理商、发展下级销售经理（仅限一级）；

报酬：销售经理的报酬包括基本补贴+销售提成：基本补贴中包含一个“固定基本补

贴”（不和销售挂钩且必须付的基本补贴）和“浮动补贴”（与销售挂钩的基本补贴）。

销售经理每月必须达到一定的销售额才能获得全额基本补贴，并且随销售额的减少而减少

直到“固定基本补贴”为止。销售经理的销售提成分为三类：直接卖给终端客户的销售提

成，卖给代理商的销售提成，对下级销售经理销售额的提点。基本补贴随地区变化而变

化，公司也有权根据实际情况按季度或年度调整销售提成比例。

1.2代理商

入伙条件：必须在线签署代理合同，且必须至少进一套普天御玺产品，支付产品押

金，然后才可以转卖给终端客户；

义务：两个任务：发展终端客户，发展下级代理商（只限一级）；

报酬：代理商的销售提成分为两类：直接卖给终端客户的销售提成，卖给其他代理商

的销售提成。

1.3终端客户合伙人

入伙条件：全款或分期购买一套普天御玺产品，签订代理合同；

义务：推荐客户；

报酬：按销售提成获得报酬。
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2.三个销售员的多重角色绑定和角色切换

2.1销售经理：销售经理可以同时成为终端客户，销售经理也可以切换为代理商；

2.2代理商：代理商可以升级为销售经理，也可以付全款或分期付款为终端客户；

2.3终端客户合伙人：终端客户合伙人可以升级为代理商或销售经理；

3.独立团

3.1销售经理：销售经理可以发展自己的“无限一级分销团队（只限下一级但人数不

限）：“销售经理无限一级分销团队”。销售经理还可以组建自己的“代理商团队”和

“终端客户群”；

3.2代理商：代理商可以组建自己的“下一级代理商团队”和“终端客户群”。
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普天御玺的获客渠道战略可以从三个方面来分类：

（1）从“海陆空三路交错”获客（从渠道的位置的角度来看）；

（2）从“大B+小B+垂直+平台”获客（从渠道商性质的角度来看）;

（3）从“终端+代理”获客（从是直接还是间接销售的角度来看）。  

一、“海陆空三路交错获客”

“海路获客”指的是“人民战争汪洋大海战略”，即：任何一个销售战士以合法合规的方

式组建和领导一个以人际分销为基础的销售独立团; 

“陆路获客”指的是通过线下地推，会销和面对面社交获客成交；

“空中获客”指的是线上获客成交。

海陆空三路获客渠道是相互链接，相互映射，相互推动的，例如，通过线上获得的客户，

线下进一步跟踪成交；通过地推或面对面交友获得的客户可以进一步线上跟踪；销售独立团也

可以通过线上和地推或面对面获客等。 

1.海路获客

即：组建三维一体的销售独立团：以合法合规的方式组建和领导一个以人际分销为基础的

销售独立团，团队包括三个销售角色：销售经理、代理商和终端客户合伙人；任何一个销售战

士可以无限地发展下一级销售战士，然后对下一级销售战士的销售业绩提成（最多只能发展下

一级），人人是经理老板，人人为人人工作。有关组建三维一体的销售独立团的细节请参见

《营销篇》第二节：销售团队。

2.陆路获客

即：通过线下地推，会销和面对面社交获客成交，包括：组团地推、传单、线下广告、线

下大流量入口（超市、购物中心、前台等）、线下交友聚会、大型会销等；

第三节  获客渠道



3.空中获客

即：线上获客成交，包括公司官网、公众号、订阅号和小程序的销售热线、机器人客服、

免费试用；电销渠道（公司的图灵电销系统）；微信朋友圈；电商直播平台（淘宝、天猫、拼

多多、京东、亚马逊、抖音、小红书和快手等）；百度获客、网上社区等；

二、从“大B+小B+垂直+平台”获客

1.从“大B”获客：大型国企、央企、名企、集团公司、上市公司、政府、医院、学校等

印章密集型机构；

2.从“小B”获客：中小企业；

3.从“垂直渠道”获客：例如：刻章行业、加盟连锁、咨询行业、行业协会等能够集聚很

多机构客户垂直领域或行业；

4.从“平台”获客：从集聚很多机构客户的平台获客，例如：电商平台、代账公司、贷款

公司、中介公司等。

三、从“从终端+代理获客”获客

“从终端+代理获客”：直接卖给终端客户，或者先卖给代理商，代理商再卖给终端客

户。有关通过终端客户和代理商获客的细节请参见《营销篇》第二节。
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第四节  销售系统使用视频

https://www.signatorychain.com/video/goods20220101.mp4?time=20220107
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普天御玺销售小程序的目的是帮助终端客户、分销代理和销售经理管理订单、客户、团队

和收益。

我们依次说明三种角色的使用。

终端客户

首先是终端客户的使用登录方式。

1.搜索小程序“普天御玺”一键登录商城。

2.通过上级用户分享的商品链接登录。

3.通过上级用户展示的二维码，用微信扫码登录商城。

第五节  销售系统使用手册
普天御玺小程序使用手册

https://www.signatorychain.com/video/goods20220101.mp4?time=20220107
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商品购买：客户登录后，从我的页面跳转到首页，点击所需商品，终端客户在商品详情可以查

看商品图片、商品介绍、规格、参数、包装、售后，点击立即购买，可以填写配送地址支付购

买。可选择是否设置为默认收货地址以及购买数量。

分期管理：选择微信全额支付，也可选择分期购买，也可以在最开始的商品页面选择分期购

买，所进入的选择都是一样的。
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分期后也可以提前还款。回到“我的”进入分期管理，可看到剩余还款金额、分期数、还款日

期、立即还款是还清剩余全部金额，提前还款是提前还清再下一个还款日的欠款。点击所要还

款项目，跳转微信支付，输入微信支付密码即可完成所需还款。

分销代理

其次分销代理的使用。

1.搜索小程序普天御玺，一键登录商城。点击商城右下角我的进入分销代理。

2.通过上级用户分享的商品链接登录。点击红色小字阅读协议。点击同意并实名认证。实

名认证步骤稍后详解。
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3.通过上级用户展示的二维码，用微信扫描登录商城，点击右下角我的，然后可以进入分销代

理，从右下角我的点击进入分销代理后，申请成为代理商。

先需要实名认证，点击确认，查看代理规则，点击下方同意并且实名认证。

成为分销代理：接着点击识别身份证人像面，可选择拍照或者相册上传。然后选择识别身份

证、国徽面，可选择拍照或者相册上传身份信息。它会自动识别出来。
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点击下一步人脸识别，点击开始验证。长按录像。点击提交，认证成功，点击确定，选择添加

您的区块链电子签名，点击提交，查看代理合同。点击返回，选择成为代理商，回到我的页

面，进入分销代理，已成功成为代理商。
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成为代理商之后，进入分销代理，可以选择增加自己所选商品的库存，选择下方我的库存中所

需增加库存的产品点。增加库存，点击立即购买，选择所需数量，点击购买，支付成功。回到

我的库存，可看到剩余量。

订单管理：在推广中心可以查看完成订单数量，点击进入我的订单，可查看昨日、今日、累

计订单。
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客户管理：发展客户，进入我的推广码，点击分享给朋友，可将推广链接推广给微信朋友。此

时也可展示出二维码，供下级用户扫描登录商城直接购买或点击申请为代理下级客户。

产生购买之后在推广中心，点击拥有客户数量进入我的客户，可以查看分销商客户和终端客

户的购买记录。
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团队管理：在推广中心可以查看上级分销码和我的推广码，拥有客户数量里可以查看下级分

销商和终端客户，他们都是团队成员，在完成订单数量里可以查看发展的会员数量。

收益管理：点击推广中心的分销佣金，可以查看今日、昨日、累计收益，还有可提现金额。

需要提醒的是，至少有一个库存才能积累收益。在推广中心点拥有的客户数量，进入我的客

户可以查看客户每笔订单的奖励。
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最后如果需要提现，点右上角立即提现，添加银行卡即可申请提现。
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销售经理

最后我们来了解销售经理的使用过程。

登录方式：搜索小程序普天御玺一键登录商城，点击右下角我的进入销售经理，登录账户密

码即可登录成功。

订单方面，操作跟分销代理的一样，在推广中心可以查看完成订单数量，点击进入我的订

单，可查看昨日、今日、累计订单。
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客户管理：同分销代理角色一样，每个销售经理也可以发展数量无限但层级只限一级的分销

代理。他还可以发展团队下级——销售经理，也是数量无限但层级只限一级。

点击拥有客户数量，可见分销商、终端客户、团队下级这三种客户。

团队管理：三类客户也都是团队会员。点击完成订单数量可以查看发展的会员数量。
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收益管理：点击分销佣金，可以查看终端客户、分销代理、下级团队销售经理给他带来的佣

金。



第四章

激励篇
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第一节  总体奖励方法

第二节  销售经理激励机制

普天御玺的销售团队由三种销售人员组成：销售经理、代理商和终端客户合伙人。每个

普天御玺的销售队员根据其权利和义务可以分别从三个渠道获得相应的收益（参见《营销

篇》第二节）：

（1）从发展终端客户提成：把产品直接卖给终端客户，从终端客户付费中提成。销售

经理、代理商和终端客户合伙人都可以直接把产品卖给终端客户而获得提成。直接卖给终端

客户得提成比例最高，目前暂定为30%（公司未来会依据情况会调整）；  

（2）从发展代理商提成：把产品直接卖给代理商，从代理商所付的压货费中提成。销

售经理和代理商都可以直接把产品卖给代理商而获得提成。直接卖给代理商的提成比例目前

暂定为10%（公司未来会依据情况会调整）；     

（3）发展下级销售经理提成：如果您是销售经理（成为销售经理的条件请参见《营销

篇》第二节），您还可以创建自己的下级销售团队（参见《营销篇》第二节），从下级销售

经理的业绩中提成。您发展和管理的下级销售经理越多，提成也越多。目前，从下级销售经

理的业绩中的提成暂定5%（公司未来会依据情况会调整）；

销售经理的收益包括两个部分：基本补贴+销售提成：

1.基本补贴

成为销售经理的条件和责任请参见（参见《营销篇》第二节）。销售经理的基本补贴中

包含一个“固定基本补贴”（不和销售挂钩且必须付的基本补贴）和“浮动补贴”（与销售

挂钩的基本补贴）。基本补贴随地区变化而变化，公司也有权根据实际情况按季度或年度调

整基本补贴。销售经理每月必须达到一定的保本销售额才能获得全额基本补贴（固定基本补

贴+浮动补贴），目前，保本销售额暂定为每月必须卖8套产品。浮动补贴随实际销售额与保

本销售额的差异增大而减少，直到减少为“固定基本补贴”为止：从保本销售开始，每减少

一个月销售额，浮动补贴减少12.5%。如果第一个月没有开单，自动降为销售代理。
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2.销售提成

销售经理的销售提成分为三类：直接卖给终端客户的销售提成，卖给代理商的销售提

成，对下级销售经理销售额的提点（参见《营销篇》）：

（1）从卖产品给终端客户提成：把产品直接卖给终端客户，从终端客户付费中提成。

直接卖给终端客户得提成比例最高，目前暂定为30%（公司未来依据情况会调整）；

（2）从卖产品给代理商提成：把产品直接卖给代理商，从代理商所付的压货费中提

成。直接卖给代理商的提成比例目前暂定为10%（公司未来会依据情况调整）。销售经理通

过卖产品给代理商来提成分两步走：第一步，压货：一个销售经理把一套产品卖给一个代理

商后，销售经理马上就代理商的压货费提成10%（代理商所付的压货费是产品零售价的

30%）；第二步，对终端客户补款提成：该代理商后来按产品零售价转卖给一个终端客户，

一旦公司收到终端客户付款后（全款或分期付款），销售经理可以继续就终端客户补款部分

（产品零售价-代理商压货费）再提成10% 。

（3）发展下级销售经理提成：如果您是销售经理（成为销售经理的条件请参见《营销

篇》第二节），您还可以创建自己的下级销售团队（参见《营销篇》第二节），从下级销售

经理的业绩中提成。您发展和管理的下级销售经理越多，提成也越多。目前，从下级销售经

理的业绩中的提成暂定5%（公司未来会依据情况会调整）。



51

第三节  代理商激励机制
代理商的收益由销售提成组成，可以从以下两个渠道获得提成（参见《营销篇》第二节）：

1.从卖产品给终端客户的销售额中提成

如果您是代理商（成为代理商的条件请参见《营销篇》第二节）并且把产品直接卖给终

端客户，您可以从终端客户的付费中提成。直接卖给终端客户所得到提成比例最高，目前暂

定为30%（公司未来依据情况会调整）。

代理商获得销售提成分三步走：第一步，压货：一个代理商先付一套产品的压货费（代

理商所付的压货费是产品零售价的30%）后获得一套产品或者由公司托管产品，所付的压货

费越多，所拿的产品或被公司托管的产品越多；第二步，转卖给终端客户：如该代理商后来

按产品零售价把该产品转卖给一个终端客户；第三步，退压货费+提成：一旦公司收到终端

客户付款后（全款或分期付款），公司将把该产品的压货费原路退还给该代理商，然后，该

代理商将收到产品零售价格的30%的提成（如果终端客户付全款），或者公司实际收到终端

客户货款的30%的提成（如果终端客户分期付款）。一年以后，如果没有售出，而且代理商

愿意退回产品，公司可以原价回购（代理商所付压货费退回）。

2.从卖产品给代理商的销售额中提成

您作为代理商或“代理商推荐者”还可以推荐把产品通过压货费的方式卖给另一个“被

推荐的代理商”，您按以下三步获得销售提点：第一步，被推荐代理商压货：一个被推荐的

代理商先付一套产品的压货费（代理商所付的压货费是产品零售价的30%）后获得一套产品

或者由公司托管产品，公司收到压货费后，将付给代理商推荐者的佣金按压货费的10%；第

二步，被推荐代理商转卖给终端客户：该被推荐的代理商后来按产品零售价把该产品转卖给

一个终端客户；第三步，退压货费+提成：一旦公司收到终端客户付款后（全款或分期付

款），公司将把该产品的压货费原路退还给该被推荐代理商，然后，该代理商推荐者再收到

终端客户补款（产品零售价格-压货费）的10%的提成（如果终端客户付全款），或者按公

司实际收到补款（终端客户货款-压货费）的10%的提成（如果终端客户分期付款）。一年

以后，如果没有售出，而且被推荐代理商愿意退回产品，公司可以原价回购（被推荐代理商

所付压货费退回）。
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第四节  终端客户激励
1.权益结构

产品服务价值享受+介绍推荐其他终端客户的推荐奖，目前推荐奖为零售价的30%。

2.基本福利

产品价值和服务享受；

通过代理商购买的价格优惠：通过分销代理商购买比直接从公司购买或网上零售的价格

便宜10%左右。

结算便利：终端客户可选择“一次付清”或“分期付款”，推荐者的收益回报按当月实

收款对应结算。

3.配套支持

物料支持：公司提供物料含视频、图册、样品、资料等，作为销售展示之用。

培训支持：代理人签约后，由公司统一进行销售培训。

品牌支持：公司加强品牌建设，迅速提高品牌知名度。

广告支持：公司大量开展广告宣传，形成强大的传播功势。

物流支持：公司建立了完善的物流体系和终端管理团队。

财务支持：公司专业财务人员，提供及时高效的服务。

4.服务保障

产品质量保障，权威资质背书；

全国统一价格，市场监管到位；

进销账目清楚，公司承诺兜底；

发货及时高效，服务细致周到；

代理人零风险，收益回报丰厚；

商业模式完善，工具策略齐全；

品牌知名度高，顾客信任度好；

售后服务到位，产品终身保修。



第五章

客服篇
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第一节  销售支持

销售热线：400-966-8351转1

邮箱：kefu@signatorychain.com

网址：www.signatorychain.com

销售小程序：普天御玺

公众号：普天同签

在线机器人客服：www.signatorychain.com

免费试用：www.signatorychain.com

企业微信销售客服1 企业微信销售客服2
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第二节  技术支持

技术热线：400-966-8351转2

邮箱：kefu@signatorychain.com

网址：www.signatorychain.com

公众号：普天同签

在线机器人客服：www.signatorychain.com

免费试用：www.signatorychain.com

企业微信技术客服1 企业微信技术客服2



第六章

上岗篇
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第一节  上岗考试内容

1.公司的战略定位是什么？

2.公司的产品和服务是什么？

3.公司有哪11大发明？

4.为什么说普天同签是印章演化的最高阶段？

5.公司的哪三大核心专利颠覆了印章行业？

6.普天同签和法大大，e签宝，契约锁等传统电子签名公司的区别？

7.什么是区块链的本质？

8.“区块链全程链签“和”区块链存证签名“的区别是什么？普天同签是哪一类区块链电子签

名？

9.什么是共识CA？

10.什么是共识身份？

一、公司篇

1.什么是印章防伪系统的三维一体？

2.什么是“第二代区块链多维印章防伪系统“，它和”第一代中心化一维印章防伪系统“的

区别是什么？普天御玺是哪一类印章防伪系统？

3.普天御玺印章有哪四级印章管理角色设定？

4.用户如何获取区块链验签报告？

二、产品篇

1.代理商和销售经理的区别？

2.销售经理的责任是什么？

3.成为代理商的条件是什么？

4.成为销售经理的条件是什么？

5.线上有哪些获客渠道？

三、营销篇
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1.普天御玺的销售团队的收益提成来自哪三个渠道？

2.销售团队直接卖给终端客户的销售提成多少？卖给代理商的销售提成多少？对下级销售经

理销售额的提成多少？

3.在报酬和义务方面，销售经理主要区别分销代理的地方是什么？

4.销售经理每月必须完成什么任务才能继续领取固定基本补贴？

5.收益举例:分销代理张三，当月销售5999元/套的产品5套给终端客户，他的下属代理分销销

售了2套产品给下下级分销代理，销售了3套产品给终端客户，则其个人收益为多少？

6.分销代理累积收益的基本前提是什么？

7.销售经理主要从哪些方面获得收益？

8.代理商如何才能获得30%的提成？

9.为什么说公司为代理商托底，同时免费让代理商博一个机会？

10.代理商卖不出去可以退还产品吗？什么时候，什么条件退回？

四、激励篇

1.我们的销售技术支持是什么？

2.我们的技术支持是什么？

五、客服篇

1.销售团队的上岗资格是什么？如何获得上岗资格？

2.上岗培训是什么？

六、上岗篇

6.什么是平台获客？

7.什么是渠道获客？



57

为了批量培养商业精英，我们组建普天商学院，由鄢博士担任荣誉院长和教授，特邀一

批专家和精英组成教授和讲师团队。

学习内容涵盖我们的所有培训教材，从行业概况到产品及服务介绍，从销售战略战术到

售中售后服务，赢利模式等等。帮助学员快速了解普天，了解岗位，明确岗位职责和技能要

求，在快速适应岗位的同时，有方向、有规划地做好商海翱翔的准备。

广邀各位朋友参加商学院学习，短期班为期一天，期间包餐饮茶歇，学习完毕参与测

试，不论是销售经理岗位，还是分销代理商岗位，都要测评通过才颁发合格上岗证书，不合

格不能上岗执业，并且拿不到相应的销售激励。商学院学习成绩和期间表现计入职业档案。

第二节  上岗认证



杭州玺湖科技有限公司

总公司：杭州市拱墅区莫干山路268号远扬大厦11楼

分公司：深圳市福田区福华一路138号深圳国际商会大厦B座21楼2101

网址：www.signatorychain.com

电话：400-966-8351（工作日08:00-20:00）

邮箱：kefu@signatorychain.com


